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КОММЕРЧЕСКИЕ УСЛУГИ  РЕАЛИЗАЦИИ  
ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОЙ  СОБСТВЕННОСТИ   

Стожарова С. Н.  

Российским законодательством устанавливается право собственности (интел-
лектуальное право) на результат деятельности, в частности, разработанные физи-
ческими и юридическими лицами программы ЭВМ, базы данных, топологию ин-
тегральных систем и т. д. Перечисленная продукция, произведенная частными 
лицами, дает право использования ее для своих целей. Результаты интеллектуаль-
ной деятельности могут быть использованы обществом. При этом собственность 
должна быть запатентована в государственных органах в целях защиты от несанк-
ционированного использования. Благодаря своей полезности и конфиденциально-
сти интеллектуальная продукция имеет потребительную стоимость.  

В практике торговли интеллектуальной собственностью применяются лицен-
зированные договора, содержащие специальные условия взаимных санкций, опре-
деление форс мажорных обязательств, порядок изменения и расторжения догово-
ра, необходимые реквизиты договора и т. д. Право использования собственности 
может быть передано посредством продажи соответствующих лицензий.  

Вопросы распределения, покупки интеллектуальной собственности могут быть 
реализованы через сферу услуг, выполняемую посредством персональных ЭВМ. 
Постановка и реализация задачи на ЭВМ требует разработки вопросов, связанных 
с теоретическими основами компьютерных систем, таких как:  

•  свойства, особенности и структура информации;  
•  условно-постоянная информация;  
•  носители информации, макет машиноносителя;  
•  средства формализованного описания информации;  
•  алгоритм, его свойства и формы представления.  
Все эти вопросы могут решаться в задаче «Автоматизированная система ком-

мерческих услуг реализации (торговой) и распространения интеллектуальной соб-
ственности для ЭВМ».  

Конкретно разработкой задачи должна заниматься созданная на фирме, пред-
ставляющей услуги по продаже и распространению интеллектуальной собствен-
ности, коммерческая служба.  
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Информационные системы должны четко отражать специфику реализуемых 

разработок, начиная с их классификации по назначению, особенностям использо-
вания (например, САПР, интегрированные пакеты программ типа АРМ бухгалте-
рия, АРМ финансиста и др.). должны быть указаны объемные характеристики: 
количество входящих документов, знаков. Обрабатываемых в единицу времени, 
временные особенности поступления, новизна и т. д.  

Представляемая информационно-справочная информация должна быть, по 
возможности. Полной, постоянно обновляемой.  
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Задача должна содержать организационно-экономическую сущность, где рас-
сматриваются назначения и цели задачи. Считаю задачу актуальной для отделов 
продаж предприятий оптовой торговли. Пользователем является подразделение, 
занимающееся учетом операций по реализации разработок и покупатель. В прак-
тике малого бизнеса эти функции могут выполняться единственным (он же глав-
ный) бухгалтером предприятия. Желаемым результатом является хранение базы 
данных по имеющимся разработкам, оформление реализаций с автоматизирован-
ной подготовкой исходящих документов, получение отчета по результатам реали-
зации. Задача представляет возможность бухгалтерии автоматизированным спо-
собом работать со списком счетов, накладными. Автоматизированная система 
должна предусматривать другие задачи и связи между ними, например:  

«КАССА» — для автоматического создания приходного кассового ордера, ес-
ли покупатель оплачивает приобретенную продукции наличными деньгами;  

«БАНК» — для получения данных о поступлении оплаты по счетам;  
«СЧЕТА-ФАКТУРЫ» — для автоматизированного заполнения журнала реги-

страции исходящих счетов-фактур;  
«СПРАВОЧНАЯ» — для получения информации о наличии реализуемых раз-

работок, введения информации.  
Задача должна предусматривать результативную (выходную) информацию: 

счет на оплату, накладная на отпуск, приходный кассовый ордер, прайс-лист и т.д.  
Продажа интеллектуальной собственности сделает этот процесс действительно 

цивилизованным, при этом, цивилизованно созданная программа, по реализации 
задачи является основной.  

 




